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Erlauterungen zu Inno Grant Forderkriterien

Die folgenden Punkte dienen als Orientierung daflr, worauf Sie in lnrem Antrag
besonders achten sollten. Der UniBE Inno Grant unterstutzt Projekte, die einen
glaubwiirdigen Weg zur Umsetzung in der Praxis aufzeigen. Ziel der Forderung ist es,
vielversprechende ldeen vom Konzept zur Anwendung weiterzuentwickeln und nicht
primar Aktivitaten der Wissensverbreitung oder rein akademische Vorhaben zu
finanzieren.
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Klarer Problem-L6ésungs-Fit und Innovationspotenzial:

Beschreiben Sie ein klar definiertes Problem oder einen ungedeckten Bedarf und
zeigen Sie auf, welche Uberzeugende und anwendungsorientierte Losung lhr
Projekt bietet. Erldutern Sie, warum lhre Lésung innovativ ist und welches
Potenzial sie fur die Anwendung durch relevante Nutzerinnen und Nutzer oder
andere Stakeholder hat.

Qualitat des Projektplans:

Stellen Sie einen klaren, koharenten und realistischen Projektplan dar. Die
geplanten Aktivitaten sollten gut strukturiert und im Rahmen der Forderung
umsetzbar sein. Mdgliche Aktivitaten konnen beispielsweise die Entwicklung eines
Prototyps, die Validierung einer Idee, Marktforschung, Tests mit potenziellen
Nutzerinnen und Nutzern oder Pilotaktivitaten umfassen.

Umsetzungsfahrplan:

Zeigen Sie auf, wie lhr Projekt Uber die Forderperiode hinaus weitergeflhrt und
umgesetzt werden kann. Beschreiben Sie die nachsten Schritte sowie relevante
Partner oder Stakeholder. Erldutern Sie ausserdem, wie das Projekt kinftig
wirtschaftlich oder institutionell getragen werden kann (z. B. durch ein
Geschaftsmodell, Partnerschaften, Lizenzierung, institutionelle Ubernahme oder
weitere Finanzierung). ldealerweise haben wichtige Partner die |dee bereits
validiert oder Interesse an einer Zusammenarbeit bekundet (z. B. durch
Absichtserklarungen oder Unterstitzungsschreiben).

Darstellung des Mehrwerts der Forderung
Erlautern Sie, welchen konkreten nachsten Schritt die Férderung ermdglicht und
wie diese Finanzierung lhr Projekt wesentlich in Richtung Umsetzung voranbringt.

Unterstiitzende Dokumente: Kurz gehaltene Dokumente, welche die Validierung
Ihrer Idee sowie die Nachfrage bei relevanten Kundengruppen (z. B. Letters of
Intent oder zusammengefasste Ergebnisse von Kundenbefragungen) belegen,
sind willkommen.
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