
Nebenjob als Sales Guru
Arbeitsort: Bern & remote
Sprache: Schweizerdeutsch
Arbeitsbeginn: Flexibel, ab Februar 2024
Zeitraum: Flexibel, bis ca. Juli 2024
Arbeitspensum: Flexibel, mindestens 20 %

Gehalt: Provision (ca. 40 CHF pro Stunde bei guten Leistungen)

Über uns

Mit Boum machen wir die Welt nachhaltiger und lebenswerter, indem wir allen Menschen ermöglichen,
Pflanzen erfolgreich anzubauen und zu erleben. Dazu entwickeln wir zusammen mit der Universität Bern
eine innovative Systemlösung mit einer automatischen IoT Bewässerung, nachhaltiger Erde und
angepassten Pflanzen. Über die Boum App erhalten unsere Kunden personalisierte Hinweise und Tipps
zum erfolgreichen Anbau ihrer Pflanzen. Damit wird das Boum System zur elegantesten und
kundenfreundlichsten Lösung für den Anbau von Topfpflanzen.

Was wir suchen
Zur Ergänzung unseres Teams suchen wir Menschen mit aufgeschlossener Persönlichkeit, welche gerne
mit Kund:innen in Kontakt stehen und uns bei der Erreichung unserer Verkaufsziele unterstützen. Wir
suchen Mitarbeitende, die Freude am effizienten und leistungsorientierten Arbeiten haben und lieber für
ihre Leistungen als ihre Zeit bezahlt werden.

Deine Aufgaben

● Persönlicher Kontakt zu potenziellen Kund:innen über mehrere Kommunikationskanäle
(hauptsächlich Chat, Telefon).

● Verkauf unseres Systems durch proaktive Beratung und Unterstützung bei der Auswahl.
● Beantwortung von Fragen rund um das Boum System, Pflanzenanbau und Produktdetails.
● Eigenständige Verwaltung deiner Leads durch die von uns zur Verfügung gestellten Tools.
● Kommunikation mit dem Team für die Lösung von aussergewöhnlichen Kundenanfragen.



● Bei Interesse: Aktive Mitarbeit bei der Optimierung unseres Funnels durch A/B Testings und
Einblicke in die Customer Journey.

Dein Profil

● Du bist eine kommunikationsfreudige Persönlichkeit und gehst gerne auf Menschen zu.
● Es macht dir Spass, organisiert und proaktiv zu arbeiten.
● Du bist bereit, eine hohe Eigenverantwortung zu übernehmen und dafür von toller Flexibilität zu

profitieren.
● Du bist sprachgewandt und verstehst Schweizerdeutsch in Wort und Schrift.
● Du sprichst gerne über tolle Produkte und verstehst es, deine Begeisterung zu teilen.
● Du interessierst dich für nachhaltige Entwicklung und die Verbindung von Technik und Ökologie
● Du hast eine abgeschlossene Berufsausbildung oder Maturität
● Du bist bereit, extra weit zu gehen, um Grossartiges zu erreichen
● Erfahrung mit Pflanzen ist von Vorteil

Was wir dir bieten
Nachdem du das Training zu deinem Aufgabenbereich und unseren Kommunikationskanälen
abgeschlossen hast profitierst Du von enormer Flexibilität. Du entscheidest in Absprache mit dem Team,
wie viel und wann du arbeitest. Dafür richtet sich dein Lohn nach der Anzahl verkaufter Systeme. Wenn
du engagiert und effizient arbeitest, erhältst du so eine überdurchschnittliche Entlöhnung. Als Sales Team
unterstützen wir einander bei Fragen und der Erlernung der Fähigkeiten für diesen Job.
Du findest bei uns ein interdisziplinäres Start-up mit viel Erfahrung in Biologie, Technik, Software und
Marketing. Wir pflegen eine dynamische Start-up-Kultur und arbeiten in einer entspannten, aber sehr
produktiven und Resultat fokussierten Arbeitsatmosphäre – entweder in unserem hellen Büro an der
Länggasse und von zu Hause aus. Deine Ideen und aktives Mitwirken sind sehr willkommen!

Wir freuen uns auf deine Bewerbung!🙂
Bewirb dich mit deinem CV und Motivationsschreiben auf hello@boum.garden. Bitte inkludiere in deiner
Motivation wieso du dich für diese Stelle bewirbst, welche relevanten Fähigkeiten oder Erfahrungen du
mitbringst und in welchem Pensum und Zeitraum du arbeiten möchtest.

Bei Fragen kannst du dich gerne bei Joëlle (joelle.martz@boum.garden / 078 242 29 03) melden.

Mehr Infos zu Boum auf www.boum.garden

http://www.boum.garden

